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Warum ausgerechnet Du zu diesem Job passt?

Du studierst aktuell Wirtschaftswissenschaften, Wirtschaftsinformatik, Informatik oder
einen vergleichbaren Studiengang und interessierst Dich für die Themen Vertrieb, Prozesse
und digitale Systeme.

Du denkst analytisch und strukturiert, tauchst gerne in neue Themen ein und hast Freude
daran, Zusammenhänge zu verstehen und zu optimieren.

Erste Berührungspunkte mit CRM-Systemen, Datenanalysen oder Prozessmanagement sind
von Vorteil – aber kein Muss. Viel wichtiger ist Deine Motivation, Neues zu lernen.

Du arbeitest selbstständig, zuverlässig und bringst eigene Ideen ein. Dabei gehst Du
pragmatisch vor und packst gerne mit an.

Kommunikation fällt Dir leicht und Du arbeitest gerne teamübergreifend zusammen. Dank
Deiner guten Englischkenntnisse bewegst Du Dich sicher in unserem internationalen
Umfeld.

Noch Fragen?

Was diesen Job so besonders macht?

Du übernimmst Aufgaben beim Aufbau und der kontinuierlichen Weiterentwicklung
unseres Lead Managements. Dabei arbeitest Du an Prozessen rund um die Lead-Erfassung, -
Qualifizierung und die Übergabe an den Vertrieb mit.

Gemeinsam mit dem Team analysierst Du bestehende Abläufe, machst
Verbesserungspotenziale sichtbar und trägst dazu bei, Prozesse effizienter und
transparenter zu gestalten.

Du hinterfragst manuelle Arbeitsschritte und wirkst bei der Einführung sinnvoller
Automatisierungen mit, um unsere Teams im Alltag zu entlasten.

Du erhältst spannende Einblicke in moderne Technologien und Tools wie CRM-Systeme,
Marketing-Automation-Lösungen und erste KI-Anwendungsfälle. Dabei bringst Du Dich in
konkrete Projekte und Use Cases ein.

In enger Zusammenarbeit mit Marketing, Vertrieb und Partnermanagement lernst Du, wie
ein erfolgreicher End-to-End-Prozess entlang der Customer Journey funktioniert.

Fitnessangebote Flexible Arbeitszeiten Mitarbeiter-Laptop

Wir leben Diversität

Unabhängig von Alter, Geschlecht,
geschlechtlicher und sexueller Identität,
Herkunft, Kultur oder einer Behinderung. Es
ist der Mensch in seiner Vielfalt, der uns
überzeugt und begeistert. Sei Du selbst, dann
passen wir am besten zusammen. 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung. Schau
wie wir unseren Bewerbungsprozess in
weniger als 30 Tagen handhaben.

Wir sind international

Diese Stelle wird an folgenden Standorten
der d.velop Gruppe angeboten:

Bocholt, Gescher, Kiel, Meppen, Münster,
Osnabrück, Salem und Schöppingen. Sowie
im Mobile Office.

Deine Ansprechpartnerin ist

Vivian Vortkamp
People and Culture 
d.velop AG

Werkstudent:in Sales Automation 
& Lead Management (w/m/d)

Teilzeit

Lead Management neu denken – automatisiert, skalierbar und mit spürbarem Impact auf
unser Wachstum. Bei uns bist Du nicht nur dabei, sondern mittendrin: Du unterstützt aktiv
dabei, Prozesse effizienter zu gestalten, und lernst dabei moderne Vertriebs- und
Marketingprozesse aus erster Hand kennen.

Wir suchen ab sofort
Funktionsbereich
Sales

Berufserfahrung
Student:in

Anstellungstyp
Werkstudent:in

Mobile Office
und Standort Deiner WahlJETZT BEWERBEN
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